
Mobile Marketing Expert 

中国领先的移动营销专业服务商



Utilizing Technology to Make Marketing Efficient,
Effective and Enjoyable.

用科技让营销  简单    高效    有趣
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行业地位

梦想
Dream

卓越
Outstanding

开放
Open

敏捷
Nimble

成长
New

02 专业专注
十多年来，公司凭借对TMT行业和数字营销的深刻理解以及资
深的操盘经验，已成长为中国历史最悠久的移动营销领导者。

01 技术领先
成立于2004年，是国内最早提倡并致力于MarTech研发和应
用的营销科技公司。公司始终深耕营销技术在移动互联网营
销领域的运用，从而最大化提升客户所投放的广告效果。 

Mobile Marketing Expert 

中国领先的移动营销专业服务商

简单
Simple



发展历程

Milestones

2015
成立海南今时科

技，扩展海南业务

每一步都是向上的力量

2008
获得国家科技部

创新基金

东信时代
信息技术
有限公司

成立

2004

2013
点媒 Lomark 

DSP 移动广告平
台全面上线

2011
完成首轮由 DFJ
（德丰杰）投资

引入达晨创投、
亚商资本联合

投资

2014

2012
成立硅谷移动
智能技术研发

中心

2018
智能营销云
Marketing-
Desk 发布

深圳创新
企业 70 强

2019

中国创新影响力
TOP50

2021

2020
MarketingDesk 获
年度最具商业 价值

用户平台



张强
CFO

Executives

目标一致的管理团队

刘杨
创始人 & CEO

全面负责制定公司的战略以及公司经营管理
在2004年创立东信之前 ，曾任华为国际技术
支持部和移动产品部的项目总监

过 往 经 历

负责实施公司战略以及财务管
理、资本、风险控制和业财融合
曾任华为代表处CFO，后任碧
桂园、巴德富、保利物业、蓝光
嘉宝副总裁、CFO

罗浩
联合创始人 & SVP

徐烈
联合创始人 & SVP
负责区域市场战略实施，区域
市场拓展
曾任广东宏达工贸集团销售
总监，SAON集团华南地区销
售总经理，中国联通销售经理

刘水良
HRVP
负责公司人力资源体系、行政
综合管理
曾任华为大学领导力教练、土
巴兔、有棵树等企业大学执行
校长和人力资源副总裁

管理团队成员以华为背景为主，均曾服务于大型的科技公司。
于互联网技术、媒体及在线数字营销等广泛领域具有丰富经验。

 

过 往 经 历

过 往 经 历

负责全面开发营销客户的解决
方案并管理媒体发布者关系
加入东信之前曾任环球互易的
销售总监

过 往 经 历

过 往 经 历



中国（行业）十大领军品牌
中国 TOP100 数字营销公司第 7 位
巨量引擎 2020 年度服务突破合作伙伴
腾讯广告 2020 上、下半年金牌服务商
金梧奖 2020 整合营销类经典案例奖
2020 年度最具商业价值整合营销公司
腾讯广告 2019 年度最佳行业精耕奖
 

政企类荣誉
2021 大数据独角兽企业 TOP50
2021 人工智能 SaaS 企业 TOP20
2020 年度最佳大数据营销平台
2020 年度最具商业价值用户平台
2018 年广告主峰会金远奖
2016 全球移动互联网卓越成就奖
2016 年度最佳数字广告营销平台

Honors & Certifications

囊括行业各类大奖

以下仅为部分奖杯&证书

媒体营销类 技术类荣誉 
深圳市创新企业 70 强
深圳行业领袖企业 100 强
深圳市民营企业 500 强
中国诚信示范企业
质量 - 服务 - 信誉 AAA 企业



品牌内涵

东信愿景
成为中国最卓越的

营销科技企业
东信使命

用科技让营销
简单·高效·有趣

企业价值观
以客户为中心
以奋斗者为本
以绩效为导向

东信LOGO以DONSON六个字母树立“MORE 
DONSON东信多一点”的企业文化。

Our Culture

彰显生命力的企业文化

DREAM 
梦想

NIMBLE
敏捷

OUTSTANDING
卓越

OPEN
开放

NEW
成长

SIMPLE
简单



人才领先

人 才 发 展 永 远 优 先 于
业务发展，让东信成为
行业内的人才高地。

持续创造成长的机会，
让优秀的人有机会在东
信的平台上实现创业。

以奋斗者为本，让创造
价 值 的 人 获 得 领 先 于
同行的薪酬回报。

机会领先 回报领先

爱才惜才 共同发展

Employment Concept

东信人才理念



Donson Family

东信之家

伴随着东信而生的内部文化品牌

节日 Happy Days 
What’s 
DONSON
Family?

“

”

每逢节日，都会花心思为全国小伙伴们
送去问候及带来惊喜。重返童年的六一
主题活动、鼓励全员表达对家人情感的
真心话大冒险、不当单身狗的七夕、有爱
的中秋家书 ......

家人关怀
东信之家关爱员工及其家人。不定期举
办的开放日活动，邀请家人们来公司玩
耍、分享、画画；每一年中秋佳节，为东
信家人们精心准备的中秋礼盒，以表达
公司对员工及家人的浓浓情谊和牵挂。

主题活动
东信之家是个有活力的地方，每年都会
举办各类全国联动的具有东信特色的文
化 活 动。每 年 都 会 举 办“东 信 年 会”

“DONSON BLUE RUN” “东 信 好 声 音”
等活动。

东信之家
是伴随着东信而生的内部文化品牌，旨
在做好员工关怀，成为一座文化桥梁，让
大家感受到东信不仅仅是一个企业，也
传承着“家”的情怀。



10www.donson.com.cn

Spare No Effort to The Pursuit of donson Dreams   

仰望星空 脚踏实地

梦想 开放 敏捷 简单 卓越 成长
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Technology Leads the Development

科技引领 

MarketingDesk覆盖中国主流渠道平台，积累了数亿级B端的数据资产及数千万内容素材。

大数据技术
互动广告平台

代理商赋能
AI智能营销云

程序化购买技术

DMP

未来目标：
PaaS开放式移动营销生态平台

东信MarTech演进路线

集团下属3家 
国家高新技术企业 软件著作权

69
研发投入占比 

12≥

技术人员

600
研发人员

903 29

( 以上数据截至 2021 年 6 月 30 日 )

国家发明专利



金融行业

网络服务

传统行业

公司始终坚持以客户为中心的价值理念，在移动营销
价值链中更贴近客户端，以客户的营销推广价值最大
化为宗旨，为客户提供端到端移动营销解决方案。

满足客户多场景需求，借助公司的MarketingDesk
产品为中大型客户在国内头部媒体中进行营销推广
，通过 SaaS产品的技术赋能，为客户提升ROI。

依托公司特有的“铁三角”服务模式，快速响应、
理解客户需求，借助MarketingDesk的技术赋能，
为客户提供全方位的重度营销服务。

MarketingDesk技术赋能，“本地化”布局，“铁三角”服务模式，全面提升客户ROI。

游戏行业

Industry Leading Service

服务领先

教育行业

电商行业

“铁三角”服务模式：

运营服务中心：
立足深圳，辐射全国，在北上广等全国重点城市构建
了拥有25个本地化运营服务中心网络，配备300多名
专业投放师，拥有超过300人组成的内容和创意团队
，为客户提供贴身的专业营销服务。

25

大数据及 AI 算法：

以客户为中心：

个



微信/朋友圈/腾讯视频
/QQ/腾讯新闻

今日头条/抖音/西瓜视
频/懂车帝/火山小视频

整合主流互联网媒体平台，集结了所有移动场景和流量。

腾讯广告
KA核心代理商

巨量引擎
KA核心代理商

爱奇艺/优酷/快手
KA核心代理商

热门社交应用
综合媒体渠道

Strategic Cooperation - Panoramic Mobile Traffic Ecology

战略合作-全景移动流量生态



Our Customers

聚焦价值行业TOP客户

公司始终坚持以客户为中心的价值理念，满足客户多场景需求，服务50多个行业。

( 以上仅为部分优质合作客户 )

游戏行业 其他行业电商行业 互联金融行业网络服务行业 传统行业

服务客户



Business Model

行业独家“营销云SaaS+移动营销”服务模式

营销SaaS产品:

通过人工智能、大数据、云计算
等技术为移动营销提供多账户、
跨平台、跨设备的一站式集中管
理，与移动营销服务相互协同，
高度融合。 

移动营销服务:

提供移动精准营销和移动整合
营销服务，并借助公司的大数
据、营销云 SaaS 产品为中大型
客户提升营销推广 ROI 。

移动营销生态：

为客户和媒体平台技术赋能，
既 是 移 动 营 销 生 态 圈 的 参 与
者，也是价值创造者。

移
动
精
准
营
销

移
动
整
合
营
销

共享数据、资源、客户

媒体平台

基于营销效果优化方案
一站式、端到端的整合

营销服务

数据共享

赋能工具
数据共享赋能工具

推广管理推广管理

客户
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专业极致的一站式服务

02 创意输出

信息流广告有极强的短
视频属性，借助极具创
意的场景化视频、动态
素材，获取高精准用户
流量。

01 策略制定

通过市场与竞品调查与
客户共同制定广告投放
策略。

03 效果优化

对投放数据进行实时归
因分析，从媒体、广告版
位、素材、受众人群等角
度全面分析，力求广告投
放效果最大化。

Industry-leading Service

从策略到执行一流的移动营销服务



策略先行 独家定制

01 平台选择

根 据 客 户 需 求 及 目 标
人 群 优 选 广 告 平 台 ，
如 广 点 通 、 巨 量 引 擎
、麒麟神算等。

03 版位选择

针 对 受 众 群 体 和 预 算
范 围 合 理 搭 配 广 告 版
位。

05 出价策略

大盘流量、回传数据
、通过动态出价优化
实现最大化曝光量。

Strategy Development

01策略制定

02 媒体搭配

根 据 品 牌 、 产 品 属 性
及 客 户 预 算 选 择 匹 配
的 媒 体 ， 如 腾 讯 、 爱
奇艺、头条等。

04 人群定向

选择匹配目标受众的核
心词、品牌词、长尾词等
关键词，以最大化获取
目标受众。



今日
头条

   

腾讯
广点通抖音

多样化创意定制

单人口播类、价值内容类、
产品展示类等。

十大短视频拍摄基地

北京、上海、深圳、广州、
海口、合肥设有专业视频制
作基地。

标准化高效团队

强劲创意实力

素材形式多样、素材要求苛
刻、爆量元素丰富。

Creativity Development

02创意输出

制作团队每月可制作超过
18000条短视频。



01 多广告计划

同一客户主体、同一广告账户内
创建多广告计划，针对不同变量
因素精准投放。

04 实时优化

归因优化，定位并解决发现的问
题，控制成本和ROI。

03 数据分析

根据KPI导向整体把控投放节奏
，实时监测投放数据并进行科学
有效分析。

Result Optimization

03效果优化

02 全流程A-B测试

分版位、人群、素材类别等变量因
素进行 1-2 周素材测试，优质素
材重点迭代，不断补充优质创意。

(素材/定向/版位/落地页)



创意工厂
Idea Factory

十大专业拍摄基地

打造全行业领先的室内室外功能场景拍摄，满足多元化创意需求

    设立视频创意研究院

专注研究当下热门视频的包含元素，寻找背后规律，激发创意灵感

前期沟通

创意内容制作流程

创意构思 多方案拍摄 后期制作 内容审核及投放



金种子“用新发声”整合营销

Successful Case

成功案例（快消）

01 项目背景 

新春是酒类推广的营销高峰。身为酒业知名品牌，金种子希望通过
移动端新媒体新颖的传播形式，在年终岁尾为国人和广大消费者送
上一份来自金种子的新春祝福，深化品牌影响力。

02 核心亮点

借助社交互动创新打造热点内容，引发用户共鸣，持续裂变；利用
达人影响力迅速打响、传播、聚焦活动。
利用大数据人群标签精准定向，甄选目标人群，将传播内容二次触
达精准受众，打造集内容与大数据为一体化的移动营销策略。
本次项目最终荣获社交网络营销金蜜蜂奖最佳整合营销类金奖。

03 推广策略

在微博上，发布春节“用新发声”微博话题，并开展抽奖活动引爆
声量，推出春节热门元素，打造“用新发声”品牌形象TVC。
在微信上，针对拜年需求，制作了录制音频的H5，设计了春节元
素海报，便于在朋友圈的互动传播，传达金种子的品牌温度。



SaaS Product

“坎公骑冠剑”游戏效果营销  

Successful Case

成功案例（游戏）

01 项目背景

由于市场大盘竞争激烈，客户侧调整策略多，没有明确的后端考核
标准（无回传付费金额），运营侧需根据前端数据（激活成本、注
册成本、首次付费成本以及转化成本如计费时间等）结合客户反馈
的有限信息来做出针对性判断并优化。

02 推广策略

筛选精准付费人群，通过DMP包和后台付费转化人群画像以及通过
MarketingDesk扩大精准目标人群。筛选账户，缩窄范围，优化效
果，减少投放计划，减少不必要的预算分配，迭代优质素材方向。

03 收获效果

借助XQ、XS流量，精准营销投放。借力首发大退期间，“霸屏”
腾讯社交广告平台各版位广告位。单媒体合作代理商排名TOP1，
助力“史上名字最长游戏产品”在App Store荣登畅销榜榜首。



大数据智能营销云
桌面级营销大脑
产品架构

SaaS产品 SaaS Product



MarketingDesk大数据智能营销云

部署效率

优化
效率

目标客户 效率提升

管理效率

Industry-leading SaaS Product

行业领先的SaaS产品

转化
效率

MarketingDesk
大数据智能营销云

核心功能

三大运营商

创意洞察

电商

在线教育

游戏

营销洞察

营销指数数据归因



采用订阅、私有化部署、专业版服务费等多元商业模式，
匹配满足客户的营销需求的同时技术赋能移动营销业务。

02 数据积累迭代带来海量素材策略
数亿级B端的数据资产及数千万内容素材，能
够广泛地采集第三方和平台内专用数据，实
现了更高的客户ROI回报。

01 强大的数据分析能力洞悉营销效果

通过NLP、PPMI方法等技术进行大数据分析
和自动选择潜在的意图词，助力科学化数据
化营销决策。

04 不断提升的SaaS产品中长期价值

MarketingDesk推出后即成为营销优化领域
唯一的SaaS产品，已吸引数万注册用户，未
来力争成为专业的开放式移动营销桌面PaaS
平台。

MarketingDesk独特的价值定位

Your Desktop Marketing Brain

你的桌面级营销大脑

赋能移动营销的多态商业模式

03 显著提升客户体验和运营效率

自动化进行数据收集和实时数据分析，解决
了客户在多个移动平台的账户管理和手动输
入输出数据分析。 



产品架构
Product Architecture
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